Die generelle Situationsénderung der
Bankenlandschaft bewirkt auch Verschie-
bungen hinsichtlich der aus Beratersicht zu
favorisierenden Kreditinstitute. Wahrend
die GroBbanken primar damit beschaftigt
sind, ihre Engagements in Osteuropa in
den Griff zu bekommen, arbeiten andere
Hauser am Ausbau ihres Osterreich-Ge-
schéfts. FONDS professionell hat Finanzie-

Bereitschaft fiir Vermittlergeschéft
. BAWAG PS.K. Gruppe

. Generali Bank

. Hypo Vorarlberg Mobiler Vertrieb

. Bank Austria

. Erste Bank / Sparkassengruppe

. Volksbanken
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Konditionen fiir den Vermittler
. Generali Bank

. BAWAG PS.K. Gruppe

. Hypo Vorarlberg Mobiler Vertrieb
. Bank Austria

. Erste Bank / Sparkassengruppe

. 3 Banken Gruppe
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Konditionen fiir den Kunden

1. BAWAG PS.K. Gruppe

. Landeshypothekenbanken

. Generali Bank

. Hypo Vorarlberg Mobiler Vertrigb
. Bank Austria

. Erste Bank / Sparkassengruppe
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rungsberater eingeladen, eine ,Hitparade
der Banken* hinsichtlich ihrer Qualitaten im
Finanzierungsgeschéft aus der Sicht eines
Kreditvermittlers zu  erstellen. Die
Ergebnisse kénnen Sie der nachfolgenden
Tabelle entnehmen. Sie beruhen auf den
Erfahrungen heimischer Berater, erheben
aber keinerlei Anspruch auf Vollstandigkeit,
sondern dienen nur der Orientierung.

Fairness in der Praxis (Gebihren etc.)
1. BAWAG PS.K. Gruppe

. Hypo Vorarlberg Mobiler Vertrieb

. Generali Bank

. Bank Austria

. Erste Bank / Sparkassengruppe

. 3 Banken Gruppe
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Flexibilitat hinsichtlich Kreditgestaltung
. Generali Bank

. BAWAG PS.K. Gruppe

. Erste Bank / Sparkassengruppe

. Bank Austria

. 3 Banken Gruppe

. Hypo Vorarlberg Mobiler Vertrieb

o O B W N —

Fairness im Bestandskundengeschaft
. Generali Bank

. BAWAG PS.K. Gruppe

. Hypo Vorarlberg Mobiler Vertrieb

. Bank Austria

. Erste Bank / Sparkassengruppe

. 3 Banken Gruppe
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